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Innowatts社ソリューション”eUtility™”プラットフォーム概要
Innowatts社が機械学習やAI等のデジタルテクノロジーより独自に開発した“eUtility™”プラットフォームは、電力小売事業者におけるマーケティング
部門、調達部門の両部門に対して、収益向上およびコスト削減の実現をご支援します。

電力小売全面自由化の進展に伴う小売事業者間の価格競争の激化により各社の事業採算性は低下傾向にあります。
さらに、今後の人口減少、省エネの進展、および自家消費型太陽光の普及等により、系統からの供給電力量は減少する
ことが予想されるため、各小売事業者は従来の新規顧客の獲得だけでなく、既存顧客の離脱防止の強化等による
事業採算性の改善が事業存続のために必須となります。
電力小売事業者における事業採算性向上の成功要因はスマートメーターの活用です。アビームコンサルティングは、
欧米で豊富な実績をもつInnowatts 社”eUtility™”プラットフォームを活用し、日本国内の電力小売事業者における
事業採算性の向上をご支援します。
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eUtility™プラットフォーム導入メリット
eUtility™プラットフォームの活用により、調達部門における調達リスクの低減だけでなく、マーケティング部門における効率的な顧客エンゲージメントの
強化が可能となるため、小売事業全体でのコスト低減および収益向上により高い投資対効果の実現が可能となります。

アビームコンサルティングの提供価値
アビームコンサルティングはエネルギー業界における豊富な知見、およびシステム構築に関する数多くの実績を保有しており、お客様にとって最適な
事業運営の実現をご支援いたします。

導入アプローチ
Innowatts社の戦略パートナーであるアビームコンサルティングは、同社eUtility™プラットフォームの導入にあたっての投資対効果算定から導入・運用
までワンストップにてご支援いたします。

実 績 ※欧米における導入実績値。数値はInnowatts社評価による。

欧米で2,200万件の
メーターデータ分析

22M 40% 75%
需要予測精度
平均40％向上

マーケティング効率
平均75％向上

顧客離脱率
平均30％低減

30%

❶ 日本市場要件への対応

❷ 最適システム構築

❸ プロジェクト管理

■国内電力市場価格フォワードカーブおよび燃料調整費への対応
■提案商品/サービスの独自ロジックの開発

■既存システム（CIS/CRM/ETRM等）との効率的なシステム連携構築
■データセキュリティを担保したシステム環境整備

■部門横断でのプロジェクト管理および意思決定の促進

フェーズ

1 PoC

■スコープ定義
■KPI設定
■検証データ登録/チェック
■データ分析
■システム有用性評価
■アクションプラン策定

フェーズ

２ 導入事業性評価

■現状分析
■システム要件定義
■システムコスト算定
■投資対効果算定

フェーズ

3 運用準備

■詳細設計
■システム基盤構築
■日本市場要件開発
■システム導入
■インターフェース開発
■連携テスト
■過去データ登録/チェック
■運用トレーニング

フェーズ

4 運用

■販売戦略策定
■マーケティング戦略策定
■リスク管理/シナリオ分析

導入意思決定

調達部門

〈電力市場〉

コスト削減

■調達リスク低減
■分散電源最適運用

投資対効果の最大化

■戦略的料金メニュー提供
■最適ソリューション提案

収益・利益拡大

〈需要家〉〈 eUtility™プラットフォーム〉

マーケティング部門


